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3 TIPS FRÅN EXPERTERNA

Löneprogrammet för 
alla Sveriges företag 
och organisationer. Mer 
lön och mindre arbete!

Löneprogram för assi-
stansanordnare. Tar 
fram räkning till FK och 
kommun. Återrapport till 
brukaren.

Programvaran för att
stämpla personalens 
tider. Mer tid över ger 
mindre övertid.

Med vårt reseräknings  -
program får du mer resa 
och mindre räkning. 
Rapportera via iPhone.

Ett aldrig sinande förråd 
med alla de blanketter 
som du behöver som 
arbetsgivare.

Även Mac-användare
kan använda vårt löne-
program med emulatorn 
CrossOver, som ingår.

Adress: Lilla torget 3, 441 30 Alingsås
Telefon: 0322-67 07 00

info@datavara.se, www.datavara.se

Se över åtaganden i avtal och 
kontrakt. Många missar att säk-
ra upp åtaganden som finns i avtal. 
Det kan vara klokt att begära säker-
het av en kund, till exempel betal-
ningsgaranti. Eller så kan man som 
kund kräva en fullgörandegaran-
ti av leverantören. Undvik bankga-
rantier, anlita i stället företag som 
är specialiserade på kontrakts-
garantier och har e>ektivare lös-
ningar.  

Se upp med förskottsbetalning-
ar. Undvik att betala produkter och 
tjänster i förskott. Erbjud i ställ-
et leverantören en garanti som 
säker ställer att betalning kommer 
att ske vid leverans. Och om man 
måste betala i förskott så ska man 
kräva en garanti av leveran tören 
så att pengarna återbetalas om 
leveran tören kommer på obestånd 
och inte kan fullfölja avtalet.

Se till att trygga din likviditet  
och optimera ditt rörelsekapital  
när vi nu löper risk att gå in i tu>-
are tider. Bevaka dina kundres-
kontran, se över dina betalnings-
villkor på leverantörssidan och 
undersök möjligheten att öka 
bankfinansier ingen. Bind inte för 
stort kapital i lager. I detta arbete  
är det en stor hjälp ha en lokal 
bank som känner dig och ditt före-
tag väl.

Ha koll på din ekonomi – se till 
att redovisningen är uppdaterad 
så att du snabbt kan läsa av om 
du  behöver vidta några åtgärder. 
Ha koll på dina kunder – gör regel-
bundna kreditbedömningar så att 
du bara säljer till kunder som kan 
 betala. 

Planera för flera olika mark-
nadsscenarier. Försök ha en god 
flexibilitet och möjlighet till snabb 
omställning, så att du kan anpassa 
kostnader och organisation efter 
marknadsläget. Se till att både ha 
planer både för vad du ska göra om 
det blir en kraftig nedgång i efter-
frågan och för hur du hanterar en 
snabb vändning och kraftigt ökad 
efterfrågan.

Skilj sparande från risk. Även 
under högkonjunktur är det tryggt 
att skilja på sparande och risk. Ska-
pa en bolagsstruktur där verksam-
heten drivs i dotterföretag och 
överskott delas ut till ditt moder-
företag. Om en stor a>är skulle gå 
åt pipan, så finns det möjlighet att 
rädda tidigare års vinster. Det är 
tryggt.

Utnyttja din ekonomifunktion!   
Se till att ha kontroll genom snabb 
och adekvat rapportering. Välj ut 
dina viktigaste nyckeltal och håll 
järnkoll på dessa. Tappa aldrig 
 fokus på kassaflödet. Bevaka faktu-
reringen och din relation med kun-
derna. Följ upp kundfordringar na. 
Skapa dig manövreringsutrymme 
genom god planering och alterna-
tiva lösningar. 

Rapportering. Se till att hål-
la extra fokus på rapporte-
ring för att snabbt se föränd-
ringar/trender i orderingång 
och försäljning/omsättning.  
Anpassa  rapp orteringen utifrån 
företag ets  egna unika nyckel-
tal som fångar upp ditt företags 
business,  så du snabbt ser av-
vikelser och snabbt kan agera 
och parera.

Välj rätt samarbetspartner! 
Kommunikation och dialog är cen-
tralt. Magkänslan är viktig när du 
ska bygga upp ett långsiktigt sam-
arbete. Välj en redovisningsbyrå 
som är genuint intresserad av ditt 
företag och som förstår din verk-
samhet. Ta referenskunder och följ 
upp dessa. Kompetens, proaktivi-
tet och e>ektivitet är grundförut-
sättningar för ett framgångsrikt 
och långsiktigt samarbete.

Resultaträkningen. Håll koll 
på marginaler, omkostnader 
och personalkostnader. Om du 
känner dig osäker på nivån av-
seende din kostnadsmassa, gör 
en jämförelse med branschen. 
Utifrån dessa analyser kan ak-
tiviteter för kostnadsbespa-
ringar genomföras. Import- och 
exportföretag som inte valuta-
säkrat bör se över sina risker. 
Se till att försäkringsskyddet är 
fullgott med bland annat rätts-
skydd och ansvarsförsäkringar.

Bind inte kapital i onödan. De 
flesta tänker av tradition bank-
garanti när det blir tal om garan-
tier, till exempel hyresgarantier. 
Men bankgarantier kräver oftast 
motsäkerhet som binder  kapital, 
till exempel spärrade bankmedel 
eller företagsinteckningar. Välj 
en försäkringslösning i stället, 
utan  krav på motsäkerhet, och låt 
kapital et arbeta mer e>ektivt.

Säkra upp exponeringar i ut-
ländsk valuta om du inte redan 
matchar intäkter och kostnader 
i samma valuta. Se även över ditt 
försäkringsskydd, så att du är för-
säkrad mot kreditförluster även 
vid försäljning på export. Även här 
kan du ta hjälp av banken, som 
 ofta förmedlar denna typ av för-
säkringslösningar.

Om det skulle gå dåligt, se till 
att följa reglerna i aktiebolagsla-
gen om kontrollbalansräkning 
så att du inte riskerar personligt 
 betalningsansvar! Din revisor 
hjälp er dig!

Våga ta hjälp! Det är en god idé 
och en bra investering att se över 
sina rutiner och sitt sätt att sköta  
redovisningen. Många väljer att 
lägga ut sin redovisning för att 
öka flexibiliteten, e>ektiviteten 
och möjligheten att styra kost-
naden. Att få en optimal beman-
ning med rätt antal timmar på 
rätt uppgift och därmed rätt pris 
är smart.  Företaget får hjälp med 
 genomgång av sina egna rutiner 
och tvingas styra upp sina egna 
processer och flöden. 

Balansräkningen. Likviditet  
är ett viktigt fokusområde. Det 
bör finnas en löpande kassa-
flödesanalys samt en kortfris-
tig likvid itetsplan på cirka  tre 
månad ers sikt.  Dessa kan hjälpa 
dig att se vart pengarna tar vägen. 
Lätta i balansräkningen  genom 
att minska lager och jobba  med 
snabbare betalning av kund-
fordringar. Kontrollera noga  nya 
kunder och kreditlimit till dessa. 
 Företag kan förhandla  om ökade 
levernatörskredittider.  
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